
Vendere su 
Amazon: i 10 errori 
che ti fanno perdere 

soldi (e potresti 
non saperlo)



Buongiorno
Io sono Eleonora Calvi Parisetti
eleonora@marketplace-mentor.com
www.marketplace-mentor.com



10 errori
Vediamo uno per uno gli 
errori che forse non sai di 

fare  come venditore



1. Provo con Amazon
Perché devo svuotare il garage
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1. Provo con 
Amazon

Venditore di base
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Venditore professionale



2. Pochi pezzi disponibili
Giacenza e scarsità
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2. Pochi pezzi 
disponibili
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Rientri in questa problematica 
anche in questi casi:

• Produzione artigianale
• Prodotti fuori produzione



3. FBA fa da solo
Non comprendere il servizio
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3. FBA fa da solo
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Stoccaggio

Resi



4. FBM: logistica del venditore
Tempistiche e costi spropositati
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4. FBM: logistica 
del venditore
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10€ + 5€ di spedizione

15€ con spedizione gratuita



5. Prezzi
Solo low cost?
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6. Abbonamento mensile
39€+Iva
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5. Costi di 
spedizione
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39€+Iva



7. Presenza del venditore 
Trasmettere credibilità
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3. FBA fa da solo
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Informazioni sul venditore

Resi, garanzie e rimborsi

Feedback venditore



8. Scheda prodotto
Presenza del proprio prodotto
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3. FBA fa da solo
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Informazioni sul venditore

Resi, garanzie e rimborsi

Feedback venditore



9. Calcolare i margini
Guadagni e ricavi
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2. Pochi pezzi 
disponibili
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Da considerare:

• Spedizione
• Costo prodotti
• Gestione
• Reso
• Abbonamento mensile
• Commissioni



10. Store e 
Contenuti Arricchiti
Il valore del tuo marchio
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That’s all folks!
Ci sono domande?
Non dimenticare di segnarti la mia email: 
eleonora@marketplace-mentor.com


